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nales realizada por los Colegios de Economistas califica
con un suspenso la situacién de la Comunidad Valenciana.

Los economistas poien nota a la economia.

Una encuesta entre més de 1.300 profesio-

Rifalia, proyecto
ganador del
iWeekend’, rifara
pisos por lnternet

Pagard a Hacienda un 15
por ciento y el IVA, pero
su promotor lo ve viable

LA,

VALENCIA. 3Se acuerdan del madrile-
fio que hace un afio quiso rifar su
piso de Ciempozuelos por Internet
. y tuvo que dejarlo al pedirle Ha-
cienda que pasara antes por caja?
Pues ese hecho fue el germen de
Rifalia, 1aidea de un emprendedor
valenciano que en s6lo 72 horas fue
puesta en marcha en el evento
iWeekend, celebrado hace dos fines
de semana en Valencia,
Tras la repercusion del caso de

empresmm del sector audiovis
pregunto en el Organismo Nacio-
nal de Loterias y Apuestas del Es-
tado (Onlae) la forma de hacer ri-
fas legales por Internet, y alli le
dieron las normas: 15 por ciento del
precio de los boletos emitidos —aun-
que no se vendan- para Hacienda,
ademés del 16 por ciento de IVA'y
sorteo ante notario, entre otras.
Vidal, gandiense de 30 afios, vio
viable el negocio de las rifas vir-
tuales y lo presento al evento
iWeekend Valencia, donde fue laidea
més votada, entre 17, para ser desa-
rrollada en tres dias por 50 volun-
tarios expertos en programacion,
disefio, gestién y marketing.

Madrid, Juan Ramoén Vidal, peque&
U

Ropa, méviles, coches...

Rifalia (rifalia.com) realizard a par-;
tir de mediados de julio rifas por
Internet de todo tipo de objetos,

desde teléfonos méviles y prendas |

Seglin Juan Rﬂ]’l‘l()ﬂ Vidal ‘pharatina
vivienida dé 200,000 eur os se pue-
den sacar 100.000 boletos a 4 eu-
ros”, lo que dejaria ingresos sufi-
cientes para pagar a Hacienda y
obtener beneficio.

“Queremos que las tiradas sean
cortas, de 100.000 boletos como
méximo, porque da muchas més
probabilidades de que te toque que
el Supercupén de la Once o que la
Primitiva”, afiade.

Juan Ramén Vidal ha dado par-
ticipaciones en la empresa, ain en
proceso de constitucion, a un pro-
gramador; a un responsable del plan
de negocio y marketingy al encar-
gado del posicionamiento del por-
tal en Internet. Ademds, la organi-
zadora de iWeekend Valencia tendra
un 5 por ciento del capital, como

establecen las bases del evento. Vi-

dal, que mantendra un 51 por cien-
1o, caleula que el lanzamiento cos-
tard unos 100.000 euros.

1,5 MILLONES DE METROS CUADRADGS GANADOS ALRMAR. Ya se vislumbra desde el aire la ampliacion (un 16
por ciento) del Puerto de Valencia, que le ha ganado 1,5 millones de metros cuadradps al mar, lamitad de los cuales adn
tienen que aterrarse. Las obras, con un presupuesto de 193 millones de euros, terminaién en otofio de 2011,

La inmobiliaria busca férmulas que complementen la
bajada de precios, como el alquiler con opcién a compra

Javier Alfonso

VALENCIA, La permuta de la vivien-
da del comprador como pago por
 1a entrada de una nueva es la ulti-
‘ma formula que halanzado la com-
paiifa de servicios inmobiliarios Pri-
iner Grupo para seguir vendiendo
pisos. Afectada por el desplome en
las ventas, como todo el sector, la
empresa ya puso en marcha hace
afio y medio el alquiler con opcién
de compra, que “estd funcionando
muy bien”; segiin su director gene-
ral, Rafael Marco. El caso es echar-
le imaginacién para no quedarse
sblo en labajada de precios.

La formula del alquiler permite
alos interesados en comprar una
vivienda alquilarla con una opcmn
a quedarsela durante los tres pri-
meros afios. Si deciden comprar an-
tes de un afio, todo lo‘que han pa-
gado de- alqmlm es a cuenta del

tercer afio casi todo es 4 cuenta, por-
que se descuenta un porcentaje ca-
da vez mayor segiin pasan los me-
ses. “Asi das acceso a clientes con
pocos ahoiros, que aplazan el pago
del IVA y pueden disfrutarya dela
-vivienda”, explica Rafael Marco.

La otra férmula es la permuta,

que ya puso en prictica Primer Gru-

precio, ¥ silohacen elsegundoo -

Al detalie i

. Rafael Marco ve brotes atin
muy Verdes en el sector inmobi-
liario, que ha visto en las tilti-
mas ferias low cost -en Valencia
se celebré Urbe en mayo-
como “la oferta y la demanda
se estdn cruzando y se gstdn
vendiendo pisos”, Primer
Grupo, que tiene 32 oficinas
franquiciadas, ha visto también
como un inversor va a abrir una
franquicia después de que una

~veintena hayan tenido que
cerrar'en los ltimos meses.
Ademds, la compafiia esta ase-
sorando a varias cajas de aho-
* rros para la venta de las vivien-
“das que se han tenido gue que-
darde chentes msolventes

po durante la crisis de 1993. “No he-
mos inventado nada, pero en estos
momentos es una formula que fun-

“ciona”, afirma el director de Ja em-

la @@E‘ﬁ‘ima para vender pisos

F

presa. Ya se han realizado algunas
operaciones y Rafael Marco cree
que “se van a hacer muchas mas”.

Como grupo especializado en ase-
sorfa legal inmobiliaria, Primer Gru-
po conoce las claves para que el com-
prador pueda comprarlasvivienda
con todas las ventajas financieras y
fiscales a su alcance.

Bajaprecios hastaun 38%
Estas dos férmulas facilitan a los
clientes el acceso ala viviendaya
1a financiacién, al reducir el coste
inicial, pero el verdadero problema
del sector inmobiliario son los pre-
cios. Por eso, Primer Grupo ha te-
nido que ofrecer, ademds, una re-
baja de precios que en algunos casos
hallegado hasta un 38 por ciento.

Sepiin Rafael Marco, “los precios
no bajan en todas partes igual, don-
de més ha sido en la costa, donde
se habian hecho muchos miles de:
viviendas con precios muy altosy
de segunda residencia”.

Larebaja de precios ha repercu-
tido en los resultados de la compa-
fifay en su facturacion, que en 2008
fue de 40,5 millones, casi un 12 por
ciento menos que en 2007. Marco ve
un nubarrén para 2010 porque “va
ahaber una avalancha de venta de

pisos émbargados por los bancos™:

Suez vuelve a sacar
el hacha de guerra
para la juntade
Aguas de Valencia

El grupo francés, socio
minoritario, afiade cuatio
puntos al orden del dia

LA

vaLerclA. El grupo Aguas de Valen-
cia (AVSA) celebra el proximo miér-
coles su primera junta general de
accionistas desde que se excluyé de

bolsa y, salvo ese detalle, lo harden -

las mismas condiciones que el afio

‘hsado, con un gran accionista en-
fadadoy dispuesto a plantear cues-
tiones incomodas.

La multinacional francesa Suez
Environnement, propietaria del 33
por ciento del capital, pero con la
entrada en el consejo de adminis-
tracién vetada por el socio mayori-
tario con el 63 por ciento ~Agval,
formada por Banco de Valenciay
Fomento Urbano de Castellén-, ha
introducido en el orden del dia cua-
{ro cuestiones a priori incémodas
para los'gestores de AVSA.

MII.I.ONIES DE EUROS. Fue el
beneficio individual de Aguas de
Valencia en el afio 2008.

Sin embargo, el director de pro-
yectos del grupo galo, Pierre Achard,
ha dicho estos dias que su intencién
es colaborar con la compafifa sin
dejar de reclamar sitio en el conse-
jo de administracién, aunque nun-
ca por via judicial. Agval no deja a
Suez sentarse en el consejo porque
es accionista mayoritario, junto a
La Caixa, de Aguas de Barcelona,
competidor directo de AVSA. Se-
gin fuentes de la compafiia valen-
ciana, Suez pidi6 lo mismo pibli-
camente hace un afio, pero luego
no lo planted en la junta general.

Pierre Achard realizo estas de-
claraciones en una ronda de entre-
vistas con medios de comunicacion
dela que fue expresamente exclui-
da elEconomista, que la habia soli-
citado con varios dias de antelacién.

Entre los puntos que Suez plan-
tear se encuentran los flecos de la
compra de la empresa piiblica Ege-
vasa y posterior fusién con AVSA
enla que dos ex socios de ésta (Lu-
basa y Facsa) dejaron por pagar ala
Diputacién de Valencia 4,9 millo-
nes de euros en obras. AVSA soporta
un aval por dicha deuda, por lo que
Suez quiere que antes de tres me-
ses se resuelva “de forma definiti-
va” el problemay se exija alosex

socios el pago de la deuda.




