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LAFRASE
«Serian necesarios cerca de 700 millones
en un plazo de cuatro o cinco aiios para
avalar a los compradores de 20.000

5 viviendas sin salida»

BENIAMIN MUROZ
VICEPRESIDENTE DE APCE

FERA INMOBILIARIA DEL MEDITERRANED
La crisis y los problemas econémicos de las empresas inmobiliarias han provocado que la proxima edi-
cion de Urbe Desarrollo haya reducido drésticamente la presencia de empresas inmobiliarias y los gran-
des proyectos brillan por st ausencia. En un Gnico pabellon se podra ver toda la oferta de esta edicién

70 empresas valientes

Las viviendas acabadas seran la principal oferta de esta edicion, que ha
visto reducido drasticamente el nimero de empresas expositoras

E. PALOMARES vaLENCIA

Las caras largas fueron la nota
predominante en la ya tradicional
cena que, como todos los afios,
reunié en visperas de la feria a
unos 20 grandes promotores in-
mobiliarios valencianos y delega-
dos de grandes inmobiliarias na-
cionales. En esta cita se decidié
précticamente lo que iba a suce-
der en la octava edicién de Urbe
Desarrollo. Al menos, en cuanto
a asistencia,

El certamen inmobiliario serd
menos lucido pero més practico y
comercial que en las brillantes edi-
ciones anteriores. ‘Liquidacién de
existencias’, asi se presenta la pro-
xima edici6n de Urbe Desarrollo,
que celebra su octava edicién del
20 al 23 de noviembre.

Se ha acentuado de manera lla-
mativa lo que empezaba a vis-
lumbrarse en la edicién de 2007.
Sientonces ya se notaban los efec-
tos de la crisis a través de una dis-
creta reduccién de expositores,
este afio todos estardn practica-
mente ‘como en familia’. La apa-
tia y las ganas de vender lo que
queda parece ser la nota predo-
minante.

La volumetria y niimero de ex- .

positores se ha reducido significa-

La crisis y las dificuitades
econdmicas han sido
motivos de peso para no
acudir al certamen

Ballester, Gesfesa, Civica,
Ros Casares Espacios o
Grupo Murcia Puchades son
algunas de las ausentes

tivamente. Lo mds llamativo es
que ni siquiera los grandes pro-
motores han querido estar pre-
sentes. La crisis y los problemas
econdmicos que sufren gran par-
te de las empresas del ladrillo na-
cionales y valencianas han sido
motivos de peso para que estas
compaiiias finalmente hayan de-
cidido no exponer en Urbe.

Algunos, incluso, han esperado
a la dltima semana para anunciar
su renuncia al espacio que tenfan
reservado. No entraba en sus prio-
ridades comerciales porque du-
rante el pasado afio ya cerraron
pocas operaciones.

Concentracion de oferta

El nimero de empresas asistentes
se ha reducido en mas de un 70%.
Ballester, Gesfesa, Civica, Ros Ca-

sares Espacios o Grupo Murcia

REBI
Un encuentro

interempresarial
para potenciar
Nnegocios

Junto a toda su oferta expositiva y
para potenciar los negocios y contac-
tos entre empresas y profesionales,
URBE cred el REBI (Real Estate Busi-
ness Investment). Un encuentro (ni-
o al més alto nivel empresarial que
celebrara este afio su tercera edicion
Y en cuya organizacion ha participa-
dola escuela de negocios IESE.

Elforo tendrd lugar el 19 de no-
viembre. Bajo la formula de inversion
y através de contactos previamente
cerrados, reunird a empresarios,
agentes y directivos de promotoras,
inmobiliarias, constructores, gesto-
Tes, propietarios de suelo e inverso-
res que demanden u oferten oportu-
nidades de negocio en el sector, asi
como nuevas localizaciones, partick
paciones, efc.

Las cifras de la pasada edicion de
REBI lo han situado como uno de los
principales foros cle inversién inmo-
biliaria de Europa. Participaron 115
empresas procedentes de ocho pai-
SEsy se cruzaron mas de mit reunio-
nes bilaterales. En dos ediciones,
REBI ha sido el canal utilizado para
recibir inversiones extranjeras y esta-
blecer acuerdos entre empresas.

El visitante tendra este afio toda la oferta de vivienda acabada al alcance de la

Puchades, son algunas de las gran-
des inmobiliarias valencianas que
no han tenido 4nimos de acudir a
una edicién que se ha convertido
en una feria de saldos inmobilia-
rios, muy parecida a las pequefias
ferias comerciales celebradas en
los iiltimos meses en las tres pro-
vincias valencianas.

Y los que acuden no van muy
cargados de proyectos. La mayo-
rfa de los cerca de 70 ‘valientes’
promotores inmobiliarios (240
hubo el afio pasado) que han de-
cidido seguir manteniendo su pre-
sencia en Urbe han reducidosues-
pacio. En este contexto, el visi-
tante no se cansard mucho en su
visita a Urbe: toda la oferta esta-
ré al alcance de la mano, reunida
en un tinico pabellén.

Los PAJ, la mitica estrella de la

feria inmobiliaria del Mediterra-
neo de los dltimos afios que ocu-
paba cerca de un 40% de la ex-
Pposicién, no tendran presencia en
esta ocasién porque tinicamente
interesa vender el excedente de vi-
vienda tanto acabada como la que
estd a un afio de acabarse.

‘Bye, bye’ a los PAI
Tampoco se han previsto campa-
fias de promocién para la octava
edicion del certamen. Los organi-
zadores han intentado ponerse en
la piel del expositor y reducido los
costes de asistencia. Una de las no-
vedades de esta edicién, en este
sentido, ha sido el formato de la
feria.

De acuerdo con los represen-
tantes del sector y “atendiendo a
la particular situacién econémica
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‘ £l grupo constructor Sacyr-Vallehermoso obtuvo hasta sep-
tiembre un beneficio neto de 6,1 millones, el 99,2% menos,

como consecuencia de las pérdidas de 503,4 millones que fe

supuso la venta de su participacion del 33,3% en la empresa

francesa Eiffage.

ESpAfiA

- - Metrovacesa pierde
los hueve primeros meses del afio

El resultado de la compafila controlada por a familia Sanahuja
& es consectiencia de la segregacion que el grupo realizd el pa-
[ sado afio, por la que se escindio la filial francesa Gecina, del
descenso del 5,4% en el valor de sus activos y de la caida det
38,8% registrada en las ventas de promocion residencial. -

41,5 millones de euros en

sspafia

La promotora Reyal Urbis guintuplica pérdidas

hasta los 274,64 millones de euros

Reyal Urbis acumula una pérdida neta desde comienzos del
afio de 374,64 millones, una cifra cinco veces mayor a los
67,50 millones registrados en el mismo periodo del afio ante-
rior, Por otra parte, entre enero y septiembre la compaiia ha
duplicado sus ingresos que surmaron 1.870,88 miflones.

mano, reunida en iinico pabelion.

que vive en estos momentos, se ha
disefiado un modelo de stand para
los expositores que reducird de
manera considerable el coste para

EVA MAREZ

acudiral certamen”, comentanen
Feria Valencia. El mismo presi-
dente del certamen, José Luis Mi-
guel, cifra el ahorro en un 50 por

E
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LISTADO DE EXPOSITORES URBE 2008
EAALV. ALFAFAR PARC

AJUNTAMENT DE TORRENT

EB ALCAIDE ZARAGOZA GRUPO

ASEFA

B ATICA

AYUNTAMIENTO DE VALENCIA

B BALCONES DE CALICANTG, SL.

X BANCAJA HABITAT, SL.

BANCO SANTANDER

CANTAVELLA & TAMBORERQ, SA.

I CASA CASTELLON

M .

CESINE L/ M2

T CONSELLERIA DE M. AMBIENTE, AGUA
CONSTRUCCIONES PROALBA

B3B8 COSTA DE CHILCHES

COSTA MEDITERRANEA

CRYDE, SL.

EDIFICACIONES ALBUFERA 2001 S.L.
EDIVAL

[ ESTEBURS.L.

EAEA ESTELA'S REALTY SERVICES

B EUROPLUS 2000, S.L.

B3R FECOVI

[EEG] GAS NATURAL CEGAS SA.

[RIER GECOP!

7 GLOBUS GRUPO EDITORIAL

I GRUPO ANDIAN

FEBEH GRUPO DIARIO SEVICIOS

[E2E GRUPO DTM

[EEIE GRUPO SOLER FUTURA

ciento, por la importante rebaja
en los costes de decoracién y por
la reduccién de metros.

Otra de las iniciativas que in-

Sg

[EBER GRUPO VILA
EHER HEBRAS 34 S.L.
HONKA

INMOBILIARIA PATERNA S.L.
INMOBILIARIAZARAGOZA E HIJOS S.L.
B INSTALACIONES MANUEL GARCIA S.L.
EBER INTEREMPRESAS

ESE LARIMAR GOLF VILLAGE SL.

PO LUZ BULEVAR GESTION S.L.

EBEH MARKMEDIA GLOBAL S.L

EAEH MEDITERRANEAN INMOBILIARIA
IEE] METROVACESA SA.

EER

IONFORTE INMOBILIARIA
NEDERVAL .
B3 ONOFRE MIGUEL INMOBILIARIA -

I PRIVET EXPO

EEN REALTOR INMO SPAIN'S.L.

IEER SAFRAGA SL.

ISHER SANTA LUCIA SEGUROS

[ SECOPSA GRUPO

EGHER SEDESA

SEPIVA, SA.

EJE TALLER DE GESTION

IS URBANIZADORA CUATRE CARRERES
ESHEE UROVASA

I UTE PROMOC. MES-MAR COSTA-
BLANCA

EFER VALDEFISA PROMOC. INMIOBILIARIAS
VALLES ESPACIO URBANOS

tenta dar valor afiadido a Urbe
Desarrollo es la puesta en marcha
un plan de internacionalizacién
especifico para los expositores de

Los organizadores han
reducido los costes

de instalacién de estands
para los expositores

Este afio no se ha
celebrado la tradicional
rueda de prensa del
certamen inmobiliario

esta feria, una vez haya finalizado
ésta. El objetivoes “acercar a mer-
cados emergentes a estas empre-
sas ante la actual situacién del
mercadointerior”, asegura el pre-
sidente del certamen. En el pro-

“Yectoesta trabajando tanto los tec-

nicos de Urbe como-del IVEX y
han sido los promotores a través
de su asociacién los que han de-
terminado los mercados a los que
quieren dirigir estas acciones. En
principio, se ha sefialado un alto
interés en Shangai, Emiratos Ara-
bes y Moscti como cabeza de
puente para los mercados del Este.

Estas accionesseenmarcan den-
tro del plan de internacionaliza-
cién de Feria Valencia iniciado en
2007 y ya ha tenido acciones en
Moscii y Dubai en las que ha es-
tado presente el sector inmobilia-
rio. Este proyecto va dirigido so-
bre todo a muchas de las empre-
sas presentes en Urbe que no tie-

EE PASAALA PAGINA 24

cua Teon

Narg

5 Monturial, 7 -/

960 45 45 Q0 - Fax. 960 45 45 01 - valencia@sedesa.es




