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«Las entidades
financieras han de ser
participes necesarios
en la gestidn del Plan
Estatal de Vivienda
financiando a empresas y familias»
BEATRIZ CORREDOR

MINISTRA DE VIVIENDA

I

X . $4 i
El certamen Ini

mobiliario del Mediterraneo, Urbe Desarrollo, se ha convertido en la feria de las
esta edicion han sido las rebajas asi como facilidades de financiacion

bar con el stock de viviendas para conseguir mas liquidez

gangas y las oportunidades inmobiliarias del afio. La nota predominante de
y formulas como el alquiler conopcion a compray la oferta de vivienda protegida. La finalidad es aca-

tbe se transfor

a en fer
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Bancaja y CAM fueron los expositores qué ofrecieron los descuentos mas llamativos, del 62y 58 por ciento ,

EVA PALONIARES vALECiA

Urbe se ha convertido este afio en
el escaparate de los saldos inmo-
biliarios. La imagen de la Feria In-
mobiliaria del Mediterraneo han
sido las viviendas de fuera de tem-
porada que no han conseguido
venderse en los dltimos afios. Y las
rebajas han sido acordes con esta
premisa. Hasta un 62% se llega-
ron a rebajar algunas viviendas
que se llevaron a Urbe Desarrollo.
Aunque no todos los expositores
aplicaron la filosofia del descuen-
to agresivo, si fue éste la nota pre-
dominante.También destacaron
facilidades para la financiacién de
la vivienda y férmulas como el al-
quiler con opcién a compra.

Al inicio de la feria los exposi-
tores se preguntaban qué tipo de
piblico acudiria. Y los primeros
que asomaron la cabeza por la fe-
ria fueron los jévenes. Algan in-
versor solitario, interesado en la

Los hermanos Prieto, de Secopsa.

adquisicién de suelo también se
acercé a los estands a informarse
a pesar del escaso atractivo que lu-
cian este afio.

La mayoria de los expositores
eran de estructuras metélicas, has-
ta hace un afio habimales en las
partes laterales de los pabellones
de la feria. Habia que amortizar
los metros de exposicién. Gran-
des carteles con descuentos lla-
mativo colgaban de estas estruc-
turas. La decoracién dejé de tener
importancia porque lo que inte-
resaba era anunciar gangas que
acabaran vendiéndose.

Quién te havistoy quiénte ve
Pocas maquetas y muchos carte-
les, e incluso, paredes dnicamen-
te decoradas con el logo de la em-
presa o con folios informativos so-
bre parcelas de suelo a la venta.
En definitiva, pocas virguerias e
imaginacién y mucha austeridad.
En ocasiones, hasta escaso gusto
en la decoracién. .

En general, las empresas que
mis cuidaron su imagen en Urbe
Desarrollo fueron, precisamente,
las que no ofrecian descuentos y
dnicamente acudieron al certa-
men para hacer acto de presencia

Maguetas de Onofre Miguel.

¥, si acaso, cerrar alguna que otra
operacién con inversores en uno
de los paises en los.que estdn em-
pezando nuevos desarrollos in-
mobiliarios.

Resulté chocante el cambio de
imagen y productos expuestos que
llevaron algunas de las grandes
promotoras fieles al certamen.
CAM y Bancaja fueron los expo-

de

sitores de Urbe que mayores des-
cuentos ofrecieron al visitante.

El estand de Bancaja Habitat
poco tenia que ver con lo que lle-
vaba en otras ediciones. Lejos de
las grandes macrourbanizaciones
y PAI la oferta que presentaba la
filial de Bancaja eran las viviendas
de segunda mano, procedentes de
regulacion de activos, y viviendas
sueltas que quedaban por vender
de sus iltimas promociones.

Uno de sus ganchos era un des-
cuento del 58%, el segundo mds
Hamativo de la feria, detrds del
62% que ofrecia CAM. La oferta
Gnicamente se aplicaba a una co-
chera en Catarroja. El resto de
productos contaban con descuen-
tos medios del 42%.

‘Stock cero’

La técnica funciond porque fue
una de las empresas que empezé
a reducir su stock. En menos de
una hora ya se veia el cartel de ven-

dido en una de las gangas de se-"

gunda mano de Bancaja Habitat.
La firma inmobiliaria de Bancaja
también rebajé sus viviendas aca-
badas en complejos de golf, entre
un 10 y un 20%.

" Primer Grupo no escondia su
interés por deshacerse del stock de
viviendas, Bajo el eslégan ‘Ope-
racioén stock cero’ ofrecia des-
cuentos que llegaban hasta un 32

La mayoria de los estands
estaban construidos

a base de

estructuias metalicas

La inmobiliaria Primer
Grupo acudid a la feria
con su eslégan

‘Operacién stock cero”

por ciento e iban variando con-
forme el niimero de viviendas que
quedaran por vender en cada pro-
mocién.

Los precios mds llamativos los
ofrecieron las promotoras To-

I




EL BOLETIN | LUNES, 24 DE NOVIEMBRE DE 2008 27

GRAN BRETANA .
Los embargos de viviendas britanicas
aumentaron el 12% en el tefcer tfimestre

Los embargos de viviendas por impago de hipotecas en el Rei:
o Unido se sitiaron en 11.300 en el tercer trimestre del afio,
uraumento del 12% frente a los tres meses anteriores, segtin
€l Consejo e Prestamistas de Hipotecas (CML), que estima que
el total de embargos de casas llegue este afio a los 45,000,

BSPATA,

La inmobiliaria Fhex
-[~ de 600 millones y evita el concurso
et

Lainmobiliaria Fbex ha logrado un acuerdo con los bancos
% Para refinanciar su deudayy logra sortear el conclirso de acree-
dores. Envirtud del acuerdo, Fbex ha conseguido aptazar tres
aiios el pago de su deuda a bancos y cajas. Hasta entonces,
solo deberé abonar los intereses, * .

¢ logra refinanciar su deuda

ESPARA,

El parque de pisos en alquiler crece un 50%

ante la dificultad de comprar, segin expertos

El parque de viviendas en alquiler crecera un 50% en el con-

junto de los ejercicio 2008 y 2009, hasta alcanzar los tres mi-

llonies de unidades, ante las dificultades que actualmente su-

pone fa compra de un piso, seglin Arrenta, firma especializada
enasegurar los alquileres.

Descuentos muy llamativos.

rreurbe y  Alcaide Zaragoza.
82.000 euros era el precio cerra-
do de los adosados, tanto de VPO
como vivienda libre, que ofrecia
la promotora Torreurbe en el mu-
nicipio de Benimusslem. La cons-
truccién de esta promocién se ini-

L .

La finna de Rosa Maria Lladré se unié a la filosofia de formas de pago flexibles.

cia en enero y el proyecto es de
1.500 viviendas que se construi-
rédn en distintas fases. Esta com-
paiiia decidié acndir a Urbe dias
antes de la celebracion del certa:
men, cuando se concretd el pro-
yecto definitivo. Y ocupé parte
del hueco que habia reservado Lu-

- basa, que finalmente declinaria

acudir a Urbe.

La vivienda mas pequefia

Alcaide Zaragoza presentaba la
vivienda mds pequefia. 59.000 eu-
ros de precio, pero s6lo 40 metros
cuadrados. La promotora del pre-

sidente de Urbe, Onofre Miguel,
y lade Vicente Cotino, Sedesa, tu-
vieron una presencia testimonial
en Urbe. Ambas promotoras pre-
tendian evitar que se les relacio-
nara con las politicas de saldos
que predominaron en la feria.

Y la dos aprovecharon su pre-
sencia en Urbe para presentar sus
proyectos internacionales y ven-
der alguna que otra vivienda que
les quedaban en stock. Eso si, sin
descuentos. En el caso del estand
de Onofre Miguel, ademds, se
ofrecian facilidades de financia-
cién para la compra de la vivien-

e votanty 3

Huecos libres,

Atica no present6 ofertas.

da, pero poco significativas.
Atica iba con los mismos pre-
cios de otros afios y tampoco te-
nfa previsto ofrecer ninguna faci-
lidad de financiaci6n a los intere-

Los minipisos de Alcaide Zaragoza.

sados. Mantenia su tradicional re-
clamo de ‘reserva tu casa por sélo
1.500 euros’. Salvador Vila y Edi-

- val quisiéron destacarse por sus

descuentos y sit vivienda protegi-

" da.Sin embargo, cada unodeellos

lo hizo a su modo.

"*. Lapromotora de Salvador Vila

fue mds discreta y os6 llevar in-
cluso vivienda de lujo en Gran Via
Fernando el Catélico. Sus comer-
ciales se mostraron optimistas
porque Urbe siempre les permite
vender cerca de 10 viviendas. Los
reclamos eran sus viviendas pro-
tegidas.

Los proyectos industriales ca-
recieron de descuentos. Sus ma-
ximos exponentes en la iltima
edicién de Urbe Desarrollo fue-
ron Sepiva , la empresa piiblica de
la Generalitat Valenciana, y el
grupo empresarial Zaragoz4. Sin
embargo, no abund$ este tipo de
producto inmobiliario.
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