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La promotora que celebra este afio su
20 aniversario, asiste al certamen con

seis promociones en activo, cua-
tro de ellas en el drea metropolita-
na de Valencia. Primer Grupo ofre-
cerd descuentos de hasta el 32% del
precio final y potenciar el alquiler
con opcidn a compra como estrate-
gia comercial.

Dentro de su politica de adecuacion
ala demanda del cliente Primer Gru-
po apuesta por oftecer precios muy
competitivos y flexibilizar el acce-
so a la vivienda. Entre las estrategias
comerciales que utilizara para cap-
tar la atencion del visitante, estd el
alquiler con opci6n a compra, des-
contando del precio de compra has-

el objetivo de acabar con.el ‘stock’
y empezar el afio con nuevos pro- :
yectos. En la actualidad, mantiene-
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La promotora valenciana ofrecera en
laferia descuentos de hasta el 32%

ta el 100% del importe pagado. Una

estrategia que ha demostrado sobra- -
.damente su eficacia y que durante

los dos wltimos meses le ha permi-
tido cérrar un importante ntimero de
opetaciones en las diferentes promo-
ciones que gestiona. Ademas, bajo
la marca paraguas de Primer Grupo
se ofertara producto de sus clientes
promotores. En palabras de Vicente
Giménez, Director General de Pri-
mer Grupo Consultoria Inmobiliaria,
“en nuestra opinion, nuestros clien-
tes promotores se han adaptado al
nuevo escenario con diferentes al-
ternativas que facilitan el acceso a
la vivienda, medidas que acompatia-
das de una menor tension en la con-
cesion de créditos permitirdn que la
demanda natural que estd conteni-
da aflore”.

RealtoR y
SUs nuevas
edificaciones.
en Cullera

RealtoR, empresa valenciana
con una larga trayectoria en el
sector de la promoci6n y cons-
truccion, se enfrenta a la crisis
con imaginacién y un elevado
indice de produccion y venta.
“Nuestra firma no se ve afecta-
da por.los procesos de reajus-
te que se dan en el sector de la

" construccion.

Por un lado porque hemos he-
cho bien los deberes y por otro
porque la gente sigue teniendo
que vivir y consideran que in-
vertir en nuestras promociones
es una inversion segura”, segln
Juan Granell, director general de
la firma. Cullefa es uno de los
fuertes desde donde hay pro-
yectadas unas viviendas singu-
lares y tinicas. La firma tiene en
propiedad terrenos con gran en-
canto con vistas directas al mar
y sobre la tinica montafia edi-
ficable en linea de costa entre
Oropesa y Dénia.
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