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Comunidad Valenciana

HACE UN ANIO QUE ENTRO ENVIGOR LA NORMA

Los autéonomos esperan el

desarrollo regional del estatuto

Las asociaciones presentes en la comunidad quieren agilizar la creacion del Consejo Autondmico
del Trabajo Auténomo, sobre el cual tienen propuestas algo diferentes.

J.BRINES.Valenda
Hace justo un afio que entrd
en vigor el Estatuto del Aut6-
nomo Y las organizaciones
que agrupan a estos profesio-
nales atin esperan su desarro-
1lo reglamentario. Aunque to-
das valoran muy positiva-
mente el contenido de la nor-
ma, a estas alturas esperaban
que estuviera mas avanzado.
A nivel nacional, hay tres de-
sarrollos que ya se estdn pre-
parando: la creacion del re-
gistro de asociaciones, el con-
trato para los auténomos de-
pendientes y la prestacién
por cese de actividad. Los dos
primeros podrian salir en los
préximos meses, pero la
prestacion por cese no se es-
pera hasta el afio que viene.
Fn este contexto, también
debe crearse el Consejo Na-
cional del Trabajo Auténo-
mo, asi como los consejos au-
tondmicos, cuyas funciones y
composicion estdn por perfi-
lar. En este punto, las princi-
pales asociaciones presentes
en la Comunidad Valenciana
-ATA, Asnepa y Upta~ tienen
algunas discrepancias.

=

En Asnepa, su presidente,
Pedro Mezquida, afirma que
se ha reunido varias veces
con la Direccién General de
Trabajo y que las bases para
crear el consejo estardn listas
en las proximas semanas. As-
nepa tiene sede en Valencia,
aunque aspira a tener presen-
cia nacional. “Lo estamos
acelerando porque nuestro
interés es llegar a tener pre-
sencia en el Consejo Nacio-
nal”, afirma su presidente, Pe-

Asnepa quiere
representacion
proporcional y ATA
propone tres puestos
para cada uno

COPINION

Enla
comunidad hay
unos 360.000
trabajadores
autonomos.

dro Mezquida. Esta asocia-
cion propone que en el con-
sejo autondmico estén —ade-
més de patronal y sindicatos-

- las asociaciones de aut6no-

mos de una manera propor-
cional, segiin la representati-
vidad que tengan en el colec-
tivo. Asnepa asegura contar
con 50.000 de 105 360.000 au-
ténomos de la region.

Por su parte, ATA afirma
que hace varios meses que
estd pidiendo una reunién

Ayudas al comprador

con Trabajo. “Enviamos una
propuesta, pero no hemos te-
nido respuesta todavia”, dice
Rafael Pardo, coordinador de
ATA en Valencia. Su vision es
distintaala de Asnepa, yaque
propone que cada asociacién
tenga tres representantes en
el Consejo, independiente-
mente de su peso. ATA dice
tener un 10% en la regidn.
También propone crear una
mesa de trabajo, formada s6-
lo por asociaciones de aufé-
nomos, para trabajar temas
que se puedan proponer al
consejo, y que ya existe en
otras comunidades.

Upta, la division del sindi-
cato UGT dedicada a auténo-
mos, no ha tenido aiin con-
tactos con la Administracion
regional sobre el consejo. Pa-
ra su secretario general, Ser-
gio Capelo, todas las asocia-
ciones deben estar represen-
tadas, y que no importa que la
presencia sea paritaria o pro-
porcional, “lo importante es
que se fije el criterio y que la
representatividad esté de-
mostrada con el pago de cuo-
tas de los asociados”.

Hay cosas que si se pueden hacer.
FEs habitual leer estos dias en la pren-
say escuchar en los pasillos un cierto
temor e incertidumbre, propio de to-
da época de crisis o recesién. Y mu-
chos se preguntan, nos preguntarmos,
ante esto: qué podemos hacer? Pues
bien, sin dnimo de desvelar ningin
secreto, me dispongo a apuntar algu-
nas cosas que si se podrian hacer ya,
oincluir en ese paquete de medidas a
corto o inmediatas que hacen falta
para estimular el mercado. .
Lejos de pedir ayudas para los
Promotores que CONoCemos nues-
tro trabajo, algunos ya desde hace
20 afios, y sabemos bastante bien las
ventajas y los inconvenientes de la
economia de libre mercado, lejos de
recurtir a las arcas institucionales
buscando auxilio, en nuestra mo-
desta opinién pensamos que de lo
que se trata es de apoyar a los com-
pradores de viviendas; que, ademés
de no tener acceso al crédito, ven

encarecer el precio de la vivienda _

por los impuestos. Si tenemos en

cuenta que aproxi-
madamente el 15%
del precio de una
vivienda corres-
ponde a tributos
(entre municipales,
autonémicos y es-
tatales) es logico

de més valor o lujo.

Por otro lado, ¥
respecto al ITP co-
rrespondiente a vi-
viendas que se ad-

delar, rehabilitar o
modernizar, serfa

pensar en recupe- conveniente una re-
rar aquellos incenti- ST duccién del 7 al 2%,
vos fiscales, con de- Peqlr oMartinez porque permiite que
ducciones en el Presidente de Primer salgan al mercado
IRPF 4 la inversion ﬁ]rl:;;lo]](;i::i;;orac:on viviendas que estan

en primera e inclu-
so ampliar a segun-
da vivienda, al objeto de premiar la
compra e inversién en vivienda.
Del mismo modo, cabria hacer
una reduccién gradual del ITP, para
vivienda de segunda transmisién, o
IVA, en caso de vivienda nueva, ya
que ambos significan el 796 y consi-
deramos que, al igual que Reino
Unido, se podria hacer una reduc-
cion significativa para las viviendas
de menos valor e ir aumenténdolo
gradualmente hasta el 700 para las

paradas, con un 5%

de ahorro para el
comprador. De esta forma, el inver-
sor -empresa o profesional- tiene
dos afios para venderla y, sino lo ha-
ce, pagaria el 5% restante a la admi-
nistracion. Esta reduccién la con-

‘templan comunidades como Cata-

lufia, Arag6n, Murcia o Andalucia.
Pero no son menos los retos que
se plantean a nivel estatal donde,
desde nuestro punto de vista, si hay
algo que se puede hacer. Fn este ca-
50 con las competencias no transfe-

quieren para remo-

ridas del IVA. Seria muy convenien-
te una rebaja del IVA del 162 al 79
en los honorarios de intermedia-
cién inmobiliaria, al tratarse de un
servicio profesional vinculado a la
vivienda, de forma que abaratdse-
mos el precio final.

Todo lo que sean ayudas a com-
pradores de viviendas, directas y
subsidiaciones al tipo de interés,
ampliando los concepios y casudsti-
cas de la actual VPP en todas sus
modalidades serfan bien recibidas
enun momento como el actual.

Por wltimo, aungue quizd mas
prioritario, serfa necesario fomentar
la firma de convenios de obligado
cumplimiento entre la administra-
ciony las entidades financieras para
que favorezcan el crédito a las fami-
lias compradoras de vivienda, que
las hay pero no les financian.

Todas ellas concesiones muy ra-
zonables, que favorecen el libre
mercado y la libre competencia y,
bien entendidas, pueden tomarse
como medidas sociales.

TIENE CINCO EMPRESAS

El Grupo
Comares se
suma a las
inmobiliarias
en Concurso
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El Grupo Comares, un hol-
ding familiar con sede en
Quart de Poblet (Valencia)
formado por cinco empresas
que abarcaban el negocio in-

X mobiliaria, la construccién y
" varios segmentos auxiliares,

se ha sumado a la lista de
empresas del sector que ha
tenido que acogerse al con-
curso voluntario ante su si-
tuacion de insolvencia. Las
cinco empresas en coneurso
facturaron conjuntamente
doce millones de euros en
2006, atinque su matriz habia
duplicado sus ventas un afio
antes.

El grupo surgié hace algo
mds de una década, en prin-
cipio como distribuidora de
material y maquinaria de
construccion. Posteriormen-
te fue ampliando su activi-
dad a segmentos relaciona-
dos, como la fontaneria, las
instalaciones eléctricas, la
climatizacion y la ingenierfa,
hasta abarcar la construc-
cién y la promocién de vi-
viendas.

CRECE CON FRANQUICIAS

Miquel
Alimentacié
alcanza los 29
supermercados

EXPANSION.Valenda

El grupo de distribucién ca-
taldn Miquel Alimentaci6 ha
alcanzado los 29 supermer-
cados en la Comunidad Va-
lenciana, donde quiere au-
mentar su presencia a través
de franquicias de sus dos en-
sefias, Suma y Préxim. La fir-
ma entrd en laregién en 2001
en el segmento de cash & ca-
1y, donde a través de Gros
Mercat cuenta con nueve
centros. En el negocio del si-
per empezd a operar en Va-
lencia en 2006, tras la com-
pra de Puntocash.
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