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Urbe 2008 va a ofrecer precios muy competiti
ella. Asi lo apunta un alto directivo de una de las inmo
inmuebles al precio de uno son algunas de las estrategias que se

Las

VoS para (ue la gente inte

resada en comprar Una casa pueda acceder a
biliarias mas importantes. Descuentos de hasta el 32% y ofertas de dos

ponen hoy en marcha en Feria Valencia.

FERRAN MONTENEGRO

1[32%

LOS EXPOSITORES PROPONEN OFERTAS COMO DOS POR UNO Y GRANDES REBAJAS EN LOS PRECIOS

J.WLV. vALEHCIA
a crisis inmobiliaria que sufre Es-
%;mpaﬁa convierte la octava edicién
ade Urbe Desarrollo, que hoy se
inaugura en Feria Valencia, en una
gran oportunidad para comprar in-
muebles a precios muy accesibles. Los
expositores no van a dudar en reba-
jar sus precios e incluso en ofrecer dos
viviendas por el coste de una. Un buen
ejemplo, de estas oportunidades es
Primer Grupo Inmobiliario, que cele-
bra este afio su 20 aniversario. La
compaiiia ha anunciado que asiste al
certamen «con el objetivo de acabar
con el stock y empezar el afio con nue-

vos proyectos». En fa actualidad, -

mantieneseis promociones en.activo,
cuatro de ellas eri‘el drea metropoli-
tana de Valencia.

Por ello, ofrecera descuentos de
hasta el 32% del precio final y para
captar la atencion del visitante, apos-
tard por el alquiler con opcién a com-
pra, descontando del precio de com-
pra hasta el 100% del importe paga-
do. Una estrategia que le ha funcio-

nado y que durante los dos dltimos
meses le ha permitido cerrar un im-
portante ndmero de operaciones en
las diferentes promociones que ges-
tiona, segiin fuentes de la inmobilia-
ria.

Ademas, con la marca paraguas de
Primer Grupo se pondrdn en el mer-
cado productos de sus clientes pro-
motores. En palabras de Vicente Gi-
meénez, director general de la mer-
cantil, «Urbe 2008 ofrecerd precios
con mdrgenes muy competitivos para
quee la gente que'estd interesada en ad-
quirir una vivienda pueda acceder a
ellos». 7 - v

Por otro lado, con ocasién de la ce-
lebracién de la VIII edicién de Urbe,
fa empresa organizadora ha alcanza-

do un acuerdo de colaboracién con
Atrea, el portal inmobiliario del Gru- -
po BBVA. Este acuerdo es frutode’
una apuesta clara de la muestra por+" -

Internet como canal de venta del sec-
tor inmobiliario. No en vano, Atrea
lleva més de siete afios desarrollando
su actividad en este medio. La filial
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69 expositores
PABELLON 1 o

Nivel 2 L
La‘exposicion:ceipercial,-con 69 -
expositores, se desarrolla en el

- Pabellén 1, Nivel 2, de Feria Valencia. El

Foro de Inversion en Empresas

‘Inmobiliarias, comenzo la vispera de la

inauguracion del certamen, ayer
mismo y termina hoy. -~
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Los clasicos del sector no han fallado
a Urbe Desatvolio: Onofre fiiguel,
Lubasa, Sedesa, Metrovacesa, Edival,
Salvador Vila, Majofesa, Secopsa o
Grupo Soler Futura estén presentes.

de la entidad bancaria Atrea dispone
de una base de datos de mds de
150.000 inmuebles activos de segun-
da mano y més de 800 promociones
de obra nueva accesibles para millo-
nes de usnarios durante las 24 horas
de! dia y los 365 dias del afio. Dia-
riamente se procesan mas de cuaren-
ta y cinco mil bisquedas de inmue-
bles y se captan mds de mil contactos
para los clientes profesionales de la
compaiiia.

Los estén pr

Pese a los malos tiempos que se vi-
ven en la construccién residencial y
en el mercado de la vivienda, los em-
presarios valencianos mds veteranos
en el sector no han dado la espalda a
Urbe Desarrollo. Por ello en esta oc-
tava convocatoria de la muestra in-
mobiliaria del Mediterraneo estén los
clasicos, los que llevan muchos afios
trabajando en la Comunitat Valen-
ciana. Asi, en la lista de expositores
ya han confirmado su asistencia: Ciu-
dad Ros Casares —el complejo de ofi-
cinas y supetficies comerciales que se
construye en el poligono industrial
Vara de Quart—, Marina d’Or —con
todos sus proyectos nacionales e in-
ternacionales—, Sedesa, Secopsa, Lu-
basa, Metrovacesa, Monforte Inmo-
biliaria, Edival, Salvador Vila, Ono-
fre Miquel Inmobiliaria, Majofesa,
Luz Bulevar, Grupo Soler Futura y Sa-
fraga por citar algunas de las promo-
toras que no han faltado a su cita con
los compradores.

Fundamentalmente, estas empre-
sas van a proponer al comprador pi-
sos y casas recién terminados que
pueden ser adquiridos en la propia fe-
ria y habitados desde la semana pré-
xima.

También hay otras redes inmobi-
liarias especializadas como Cownr-
prarcasa y el canal Pisos y Casas TV,
que cuentan con estand propio en
Urbe Desarrollo. En cuanto a las
grandes suministradoras de energia
destaca-Gas Natural que viene asis-
tieidoia la feria inmobiliaria valen-

: ciana{desd‘e'éu creacién. Otro colec-

tivo involucrado es el Colegio Oficial
de Agentes de la Propiedad Inmobi-
liaria y la aseguradora Santa Luia,
que ‘acompafa a la especialista Ase-
“fa, en este notable subsector de la in-
dustria auxiliar presente en Feria Va-
lencia. :




