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MERCADO

e 06/10/2008 (Internacional)

Boletin Informativo de la Asociacién Hipotecaria
Espafiola en el que se recogen los Ultimos datos
estadisticos de mercado publicados.

e 30/09/2008 (Nacional: Nacional)

Informe idealista correspondiente a 08 Q3

® 26/09/2008 (Nacional: Nacional)

Atisreal, presenta "El Informe del Mercado Hotelero
para el primer semestre de 2008".

AGENDA

e 23/10/2008 (Valencia)

Seminario sobre particularidades del derecho
concursal en las empresas inmobiliarias y
constructoras en crisis.

® 28/10/2008 - 29/10/2008 (Barcelona)
CURSO GRATUITO DE VENTA DE SEGUNDA
MANO

e 11/11/2008 - 11/11/2088 (Barcelona. Horario: de
9a 14h)
Seminario Marketing de Guerrilla Inmobiliario
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Nace un nuevo concepto de servicios
inmobiliarios

PRIMER GRUPO apuesta por la innovacién y
desarrollo de nuevas férmulas de comercio
asociado con su MARCA BLANCA: “"USUARIOS
PG” .

Primer Grupo mantiene su voluntad de seguir liderando el sector
inmobiliario y para ello apuesta por Ia innovacién como clara

estrategia para competir en el mercado de la franquicia
inmobiliaria.

Tras un estudio pormenorizado del mercado llevado a cabo por
un equipo multidisciplinar, PRIMER GRUPO se posiciona como
lider de servicios inmobiliarios gracias al desarrollo de una
nueva férmula marca blanca que se lanza con el nombre de
“usuarios PG” y que permite a las agencias inmobiliarias locales
entrar a trabajar en red con la dindmica de las grandes
empresas, accediendo a las ventajas que ello supone y sin
utilizar el formato tradicional de franquicia.

De esta forma, la empresa lider en servicios inmobiliarios
apuesta claramente por la profesionalizacién y colaboracién del
sector, favoreciendo la integracién de las pequefias agencias en
una de las principales redes del sector, a través del ofrecimiento
de un paquete basico de servicios, que forman parte de su Know
How.

Las agencias que opten por esta alternativa podran incrementar
notablemente su competitividad y eficacia, al acceder a los
servicios que ofrece esta nueva férmula: formacidn presencial y
on-ling, capacidad de colaboraci6n a través del MLS,
procedimientos de trabajo basados en los modelos de los
mejores CRS, herramientas de marketing y soluciones
financieras tanto de activo como de pasivo a través de FINAVAL,
asi como acuerdos con distintas entidades dirigidas a
incrementar las facturacién con diversos servicios como
corredurfa de seguros y gestién especializada de alquileres.

En opinién de Rafael Marco, Director General, “sabemos que la
innovacion es la herramienta clave para abordar con éxito el
nuevo escenario del sector inmobiliario. Nuestra politica de
expansién se centra en desarrollar nuevos productos, nuevas
férmulas, adaptadas a las necesidades actuales del mercado.
Estamos convencidos de que para tener una politica de
expansion efectiva en un momento como el actual hace falta
una enorme fiexibilidad y adaptacién al cliente que quiere seguir
apostando por el sector, pero que ahora necesita una respuesta
a la medida de sus capacidades actuales de inversién”.

“Nos dirigimos a los profesionales inmobiliarios que quieren
gestionar hoy su negocio aplicando las estrategias de gestion
que exige el nuevo paradigma empresarial, con visién para
anticiparse a las necesidades de los clientes y herramientas de
direccién adaptadas al nuevo modelo inmobiliario. El futuro del
sector pasa por la colaboracion y capacidad de asociacién entre
todos los agentes, el ofrecimiento de nuevos servicios vy el
disefio de nuevas férmulas atractivas de captacién y venta” ha
afladido Rafael Marco.
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