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Come poner un anuncio de pago
Personalmente en nuesfras oficinas en Valencia
¥ Traginers, 7. > Plaza del Ayuntamiento, 9. Bajo
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96 299 22 42
POR FAX

963992276

B En nuestras delegaciones .
comarcales

> En cualquier agencra de
publicidad

» Rafael Marco Palacios, director general de Primer Grupo Franquicia inmobiliaria, acerca su
punto de vista sobre «el momento de emprenders y apuesta por la franquicia porque «tlene
mucho que ofrecery, ya que puede convertirse en «una medida de autoempleo»

RAFAEL MARCO PALACIOS VALENCIA

Es momento de emprender, re-
zaba el otro dia el titular del perié-
dico. Me quedé perplejo durante
unosinstantes pero pensé en todos
aquellos empresarios o empren-
dedores que van aaprovechar este
tiempo como una oportunidad.
Losque partende cero, losque ha-
cen borrén y cuenta nueva y los
que, como consecuencia de un re-
ajuste desu empresa, han perdido
suempleoyseven obligadosabus-
carotromedio devida queles per-
mita generar unos ingresos para
mantenersuniveldevidao conse-
guir llegar a {inal de mes.

Y es en este punto en el qué la
franquicia tiene mucho que ofrecer,
en la medida en que puede con-
vertirse en una forma de autoem-
pleo que reduce el nivel de riesgo
del emprendedor al utilizar un
modelo de negocio que ya hasido
probado en el mercado y que per-
mite generar unos ingresos nada
desdefiables.

Incluso en aquellos sectores re-
sentidos por la crisis, como es el
caso del inmobiliario, la fraugul cia
no deja de ser una alternativa de ne-
gocio muy atractiva. En el sector in-
mobiliario, el modelo de franquicia
sobre la demanda natural existen-
te en este momento y la reduccion
del niimero de enseiias, hace que
ahoratenga mds sentido que nun-
ca, permitiendo a los emprende-

dores de hoy consolidar mayores
rentabilidades en el futuro.

Empezando por la imagen de
marcea, la franquicia permite dis-
poner de una imagen consolidada
desde el principio. El cliente se ol-
vida de buscar nombre e imagen al
negocio y busca como aliado una
franquicia del sector que mas atrac-
tivo le parece o el que parece que
le puede ofrecer mejores perspec-
tivas de futwro. Ademds, te pro-
porciona un conocimiento del mer-
cado por el que apuestas de manera
firmey decidida, porque el primer
interesado en que eso funcione es
el franquiciador.

De esta forma, se reduce el ries-
go empresarial, ya que se trata de
un negocio ya probado y contras-
tado que en principio ofrece ga-
rantias para poder funcionar. Es de-
cit, el emprendedor vaa poder tra-
bajar para si mismo, sus esfuterzos
tendran una recompensa directa
sobre sus ingresos y resultados, no
tendréd que trabajar para nadie.
Como franquiciado dispondrd de
wn sistema de formacién y recicla-
je continuo, que le permitira ac-
tualizarse y adaptarse en cadamo-
mento alas tendencias del merca-
do. Tendrd a sualcance campaias
de marketing y publicidad a su
medida, a las que podré acogerse
o0 no, personalizar sus propias ac-
ciones o sumarse a las conjuntas. Es
deciy, libertad para elegir, con asis-

tencia para consultar y no equivo-
carte en tus decisiones.

En definitiva, una serie de ga-
rantfas que elemprendedor que ac-
ta por cuenta propia no tiene. Y
ademds, una exclusividad por par-
te dela marca para no solaparse a
nivel de mercado y producto.

Pero ademds, la situacion actual
se presenta como oportunidad
también para los franquiciados,
ya que a las numerosas ventajas
que ofrece per se la franquicia se
suman las multiples facilidades
que brinda el momento actual, en
términos de financiacién del canon
de entrada, descuentos en les ro-
yalties, versiones de negocio low
cost, como nuestro modelo Usua-
rios PG (primera marca blanca del
sector intnebiliario), exencién en el
pago por un periodo determina-
do....Diferentes formas para captar
laatencién y hacer la férmulands
accesible, si cabe. E -

Por eso no es extrafio, que sean
estos tiempos de crisis cuando ob-
servamos que un mayor ntimero de
emprendedores apuestan por la
franquicia como mejor opcién de
autoempleo y garantias de negocio.
La franquicia como modelo para

crecer, para mejorar y por qué no,

para vivir y emprender una nueva
aventura empresarial que nos per-
mita realizarnos como profesio-

nalesy ganar dinero con modelos ~

de negocio sostenibles.
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Los cuatro pilares

, de su actividad

* Primer Grupo Corporacién Inmo-
hiliaria se ha desarrollade mediante
la creacion de un grupo de empresas
orientadas a prestar servicios inte-.
grales al sector inmobiliario. En la
actualidad, 4 pilares sustentan su
actividad: Primer Grupo Franquicia
Inmobiliaria, la intermediacion in-
mobiliaria fue el primer nivel em-
presarial de la empresa. Desde 2001
comparte su experiencia en el sector
inmobiliario con personas empren-
dedoras que quieren comenzar o
mejorar su gestion empresarial.
Primer Grupo Consuitoria Inmobilia-
ria, gue presta sus servicios a pro-
motores inmobiliarios para dotarles

-del conocimiento de mercado nece-
sario para afrontar con éxito sus
proyectos y obtener fa mayor renta-
bilidad posible e 16s mismos.
Primer Grupo Abogados, compuesta
por un equipo multidisciplinar de -
abogados especializados en materia
urbanistica, derecho civily penal y,
el tiltimo pilar, Primer Grupo Pro-

N yecfos Inmobiliarios, comprende la

concépeion yrealizacion de proyec-
tos en los que viviendas y entorno se
adaptan a los gustos y necesidades
de los ptiblicos objetivo.

Las entradas de
«Fiebre del
sabado noche» ya
estanala venta
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B El musical Fiebre del mba(lo
noche, que arrancard su gira el
proximo 3o de noviembre en el
Teatro Olympia de Valencia, ha
puesto hoy a la venta sus entra-
das.

El espectdculo, ambientado a
finales de los aiios.70 en Bay
Ridge, un suburbio pobre de
Brooklyn en Nueva York, se cen-
tra en Ia vida de Tony Manero y,
segtin la pro es una maratén de
dos horas y media de «baile des-
enfrenado» para toda la familia,

Con una produccién de tres
millones de euros, este musical,
dirigido por Karen Bruce, hard vi-
brar cada noche a todos los que
se sumerjan en los 70 de J]a mano
de Tony Manero.

Fiebre del sdbado noche con- .
tiene los grandes. éxitos de los
Bee Gees que marcaron toda

| una década y que se han con-

vertido en hitos musicales para
varias generaciones. Estd prota-
gonizado en el papel de Tony
Manero por el actor italo argen-
tino Juan Pablo Di Pace en el que
ha sido su debut frente al ptibli-
co espaiiol, tras su interpretacién -
en la pelfcula Mamma Mia!, ya
quien los criticos han calificado
como un «seductor animal es-
cénico».

La Gira dard comienzo en Va-
lencia el 30 de noviembre y re-
correrd mas de quince ciudades
espaiiolas. Las entradas se po-
drén adquirir en las taquillas del
Teatro Olympia, El Corte Inglésy
Bancaja.

CAM y Aidem se unen en
verano contra los incendios

P Los voluntarios recorren
la Calderona para
concienciar sohre el respeto
del medio ambiente

MERCALEVANTE VALENCIA
La Sierra Calderona, ubicada
en la provincia de Valencia,

cuenta con innumerables luga-

res de gran valor ecolégicoy pai-
sajistico, porlo que la Asociacién
de Iniciativas para el Desarrollo
v el Empleo en el Medio Rural
(Aidem), trabaja desde hace va-
rios aios para concienciar a la
poblacién y proteger este entor-
no natural. Caja Mediterrdneo, a
través de su programa de volun-

tariado ambiental, Volcam, cola-
bora constantemente con Aidem
para apoyar su laboy, incidiendo
en el programa de este verano
que pretende evitar los incen-
dios en la zona.

Hasta el momento, la campa-
fia de 2009 esté siendo favorable,
entre otras razones porque las
campaiias de concienciacién y
proteccion de este entorno na-
tural han dado sus frutos, ésto es,
se ha observado un descenso de
residuos en las zonas adyacentes
alas urbanizaciones de la Sierra
Calderona, motivando asf a los
voluntarios a seguir trabajando
por el mantenimiento y mejora
de esta zona. Este afio se ha am-
pliado el radio de actuacién en las

wrbanizacién adyacentes a la
Calderona.

Los voluntarios recorren todo
el verano, hasta el 31 de agosto, la
Sierra Calderona para informar a
los visitantes de la importancia de
no depositar basuras incontrola-
damente, no hacer fuego, no tirar
colillas ni cerillas, no hacer cam-
ping fuera de las zonas autoriza-
das etc. Lo hacen a pie y en bici-
cleta y en su recorrido, recogen
residuos y basuras para, al mismo
tiempo, realizar una limpieza del
monte.

Ademas, se realizan labores
de vigilancia desde puestos fijos
y rutas méviles, se informa a los
visitantes sobre el entorno, su
preservacion y las posibilidades
que éste ofrece, se realizan labo-
res de rehabilitacion y limpieza
de espacios degradados, ademas
de organizar diversos talleres for-
mativos y actividades de ocio
entre los voluntarios.

Enlace matrimonial

7 EL FOTOGRAFO HECTOR BERNABEU Y LA PUBLICISTA PAULA HERCU-
LES TORRES contrajeron matrimonio el pasado sabado 25 de julio en las Ins-
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talaciones de la Cartuja Ara Chriti del Puig. La ceremonia, que se realizd por
lo civil, fue oficiada por José Ruiz, Primer Teniente Alcalde y Alcalde en fun-
ciones de Burjasot. Como testigos actuaron Juan Hércules Vila y Francisca To-
rres Asensi (padres de la novia) y Manuel Bernabeu Brotons y Natibel Torre-

grosa Rojas (Padres del novio).




